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Asa cum probabil ati auzit deja, internetul ofera un imes
potential de afaceri si nu putini sunt cei care au profitat pana acum de
pe urma lui. Exista astazi persoane care obtin venituri substantiale
fara investitii mari, uneori fara a avea in spate o echipa si care, de
multe ori, isi conduc afacerile din confortul propriului cdmin.

Multi dintre ei nu ar fi ajuns niciodata aici daca nu ar fi existat
internetul, unii erau angajati pe un salariu de mizerie, altii sunt tineri,
nici macar nu terminasera liceul cand au castigat primul milion de
dolari pe internet. Sunt mii, poate zeci de mii de astfel de persoane in
toata lumea care duc un stil de viata peste media majoritatii, stil de
viata intretinut de afacerile lor online. Ce au special acesti oameni
fata de restul?

Raspunsul este cat se poate de simplu si anume: acesti oameni
se folosesc de legile succesului online pe cand majoritatea fie le ignora
, fie nu au rabdarea de a le pune la treaba in folosul lor. Mai jos am
incercat sa structurez aceste principii sub forma a 7 pasi pentru
succesul online:

+Luati-va o pauza

Inainte de orice rezervati-va o zi in care si ldsati deoparte grijile
cotidiene si sd va concentrati asupra propriei persoane. Identificati-va
tintele, telurile dumneavoastra, stabiliti de ce va doriti succesul
financiar, unde doriti sa ajungeti. Oricat v-ar suna de banal, daca nu
reusiti sa gasiti o motovatie puternica pentru a va lansa in afaceri
online, va va fi mult mai greu sa porniti pe acest drum. Observti ca
am subliniat acel de ce, este foarte important pentru ca el este
adevaratul motor ce va impinge de la spate in actiunile
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dumneavoastra. Cineva spunea ca fara un de ce puternic si cel mai
simplu cum devine complicat. Odata ce ati stabilit motivatiile si
dorintele dumneavoastra financiare, ar fi indicat sa notati pe hartie
aceste teluri.

Doriti o afacere online pentru a va platiti datoriile, sa obtineti un plus
de numerar pentru cheltuieli marunte sau sa obtineti venituri
suficient de mari pentru a va imbogati? Imaginati-va ce se va schimba
in viata dumneavoastra dupa ce va veti atinge obiectivele. Ce veti
vedea, ce veti auzi, etc. Acest exercitiu de imaginatie este un factor
motivational foarte important.

Dupa ce ati trecut pe hartie raspunsul (eventual si suma de bani
pe care sperati sa o castigati), identificati obstacolele ce va impiedica
sa atingeti obiectivul propus.

Va temeti ca nu aveti suficiente cunostinte de operare pe internet?
Nu aveti bani pentru a va racorda la internet de acasa?

Va temeti sa nu fiti ingelati in afacerile online pentru ca nu aveti
suficienta experienta?etc. Pe scurt, identificati eventualele obstacole.

Incercati si gisiti rezolvarea la aceste eventuale probleme ce v-ar
putea impiedica sa va atingeti obiectivele. Nu uitati ca orice problema
are si o solutie sau cum zice un proverb, orice cantec are si decantec,
puneti intrebarea corecta si veti gasi raspunsul.

Cu alte cuvinte ce ar fi de facut daca apare problema x? Notati totul pe
hartie.

Acest proces de clarificare a datelor problemei poate dura de la cateva
ore la cateva zile. Nu va grabiti si acordati-i o mare atentie deoarece
este important sa stiti unde va situati.

-La ce va pricepeti cel mai bine?

Ce va pasioneaza? Ce stiti sa faceti cel mai bine, la ce sunteti
number one? Trebuie sa aveti o anumita aptitudine pe care o
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stapaniti. Toti avem anumite pasiuni sau capitole la care ne pricepem
si care ne fac placere atunci cand la abordam. Pe dumneavoastra ce va
pasioneaza? Stabiliti care va sunt pasiunile si lucrurile la care va
pricepeti, domeniul in care v-ar placea sa incepeti o afacere.

Va pricepeti la softwere? Atunci va veti gandi sa concepeti un nou
program de calculator.

Va pricepeti la investitii imobiliare? Va puteti gandi sa lansati un site
in care sa scrieti despre asta sau chiar sa oferiti servicii online in acest
domeniu.

Sunteti pasionat de acvaristica? Puteti concepe un material in care sa
va impartasiti experienta in domeniu si altor pasionati de acest
hobby, si asa mai departe.

Gasiti ceva ce va pasioneaza, ceva la care va pricepeti, lansati-va o
afacere online axata pe acest subiect, el va deveni nisa dumneavoastra
de piata.

In acest moment stabiliti modelul afacerii dumneavoastra. Pe internet
sunt doud mari categorii de afaceri

1. Fie vinzi niste produse si servicii bine definite, prin intermediul
unui site (sau a mai multor site-uri).

2. Fie oferi gratuit informatii si aplicatii pe site-ul tau si incerci sa
castigi vanzand reclama pe acel site.

Puteti sa oferiti produse si servicii sau doar si scrieti despre tema
respectiva, in acest ultim caz veti urmari sa castigati din publicitate
vanzand reclama pe site-ul dvs. De asemeni puteti combina cele doua
tipuri de afaceri online, adica puteti deschide un site care ofera
vizitatorilor atat servicii si informatii gratuite cat si produse si servicii
platite. Vindeti atat propriile produse cat si reclama pe site.

Dupa ce ati decis in linii mari ce fel de site/site-uri doriti sa aveti,
puteti trece la pasul urmator.
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-Testati piata

Cui se adreseaza produsul/site-ul dumneavoastra? Cautati
online grupurile de discutii unde se aduna cei pasionati de subiectul
respectiv. Inscrieti-va in grupurile respective si observati care sunt
cerintele in domeniu. Ce anume cauta posibilii dumneavoastra clienti,
ce informatii si-ar dori sa gaseasca, puteti obtine astfel indicii
importante despre ce ar trebui sa ofere site-ul dvs. Care le sunt
preferintele? Faceti aceasta operatiune pe cat mai multe astfel de
forumuri online si grupuri de discutii online. Internetul este atat de
vast incat cu siguranta veti gasi idei pentru site-ul, produsele sau
serviciile pe care urmeaza sa le lansati.

+Creati produsul/site-ul

Acum este momentul sa va pucati de crearea produsului. Puteti
lansa un site de vanzari online unde sa comercializati un soft, o carte
electronica sau orice alt produs posibil, sau, puteti crea un site in care
sa oferiti gratuit informatii, articole si aplicatii celor pasionati de nisa
aleasa. Daca in primul caz profitul este adus de vanzarea produsului
sau serviciului promovat pe site, in al doilea caz veti tinti obtinerea
unui numar mare de vizitatori pentru a castiga din reclama online
vanduta pe site-ul dvs.

Daca va temeti ca nu aveti experienta necesara pentru a va crea
propriul site sau nu stiti ce produse ati putea vinde, nu disperati! Pe
internet puteti gasi programe si materiale create special pentru
incepatori, ce va pot ajuta sa incepeti o afacere la cheie sau va pot
invdta cum se creaza un website.

Modelati-va produsul/site-ul dupa nevoile pietei constatate pe
listele de discutii online sau din feedback-ul vizitatorilor. In acest
timp continuati sa activati pe forumurile respective pentru a deveni
cunoscut in bransa aleasa, pentru a crea legaturi si contacte, a incheia
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colaborari, etc.

+Lansati-va siteul

E de preferat ca site-ul sd aiba o adresabilitate globala, adica sa
fie in limbi de circulatie internetionala si sa se adreseze utilizatorilor
din orice colt al lumii. Nu e chiar atat de greu precum ar parea la
prima vedere. Astazi existd o multime de siteuri care va ofera
"uneltele" necesare de care aveti nevoie pentru a pune totul pe pilot
automat. Cu ajutorul unor astfel de programe (unele complet
gratuite) puteti face vanzari 24h/24h in orice colt al lumii indiferent
daca dumneavoastra sunteti sau nu in fata calculatorului, totul cu
ajutorul cardurilor si al unui cont in banca. Un astfel de site care
intermediaza vaznari internationale online este www.2checkout.com .
Produsul dumneavoastra va putea fi descarcat de pe internet ori de
cate ori un client plateste cu cardul. Banii ajung automat in contul
dumneavoastra iar clientul isi descarca achizitia de pe internet in
cateva minute. Daca vi se pare prea complicat va puteti rezuma
pentru inceput la un site in limba romana si la piata autohtona.

.Promovati-va in mod adecvat site-ul

Dupa ce ati terminat cu crearea propriului site va puteti apuca
de promovare. Anuntati-va prietenii de noul dumneavoastra site.
Inscrieti-1in motoare de ciutare precum Yahoo, Google, etc. Daci vi
da mana puteti apela la serviciile unui specialist in domeniu sau
puteti cumpara reclama pe alte site-uri.

Promovarea unui website este o adevarata arta si un aspect crucial al
succesului online pentru ca un site fara vizitatori este ca un magazin
deschis intr-un loc pustiu. Daca nimeni nu stie de el nu va face prea
multe incasari, exact asa va fi si cu un website fara vizitatori.
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+Repetati procesul

Dupa ce ati obtinut succes cu un anumit produs/site, luati-o de
la capat. Dezvoltati un produs/site complementar, sau extindeti-va
gama de servicii oferite pe site sau, in fine, va puteti lansa un site
complet nou dintr-un alt domeniu, o alta nisa. Acum aveti experienta
si aptitudinile necesare pentru a promova noul produs si a obtine
acelasi rezultat (sau unul mai bun) ca si cu cel vechi.

Atentie totusi, nu alergati dupa mai multi iepuri deodata. Extindeti-va
doar daca stiti ca aveti energia necesara si posibilitatea de a va ocupa
de mai multe proiecte simultan.

Cel mai important principiu este insd cel al actiunii. Toate
principiile de mai sus nu va vor ajuta cu nimic daca raman doar pe
hartie. Treceti la treaba chiar azi. Treceti la actiune si veti avea
numai de castigat, chiar si atunci cand pierdeti bani castigati ceva,
castigati experienta, invatati noi principii si aptitudini nepretuite iar
data viitoare sansele de a lansa un proiect de succes vor creste
considerabil.

Vizitati periodic Blogul Ponturi Fierbinti pentru a gasi informatii, idei de
afaceri, oportunitati si sfaturi in domeniul afacerilor si al marketingului online.

Mult succes 1n afaceri!
cu stima, Alexandru
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